k- INNOVATION

ACTUALITES

LA PLATEFORME PEAK, DEDIEE AUX RELATIONS ACHETEURS/FOURNISSEURS, MONTE EN PUISSANCE.

Sortir d'une relation frontale

:||! Lt crise de 2009 4 co le

I mente de réveler le ras-le-
bol des sous-trantants, malme-
nes et pressurises par les
donneurs d'ordre. Déa percep-
tihle auparvant, le constal a
dehouche sur la créeanon de
Peak. Dédige & la relation cal-
laborative chents/ Tourmisseors,
la plateforme o é1é oificielle-
ment lancee en mai 200 Elle
rassemible une vinglaine de
PME comme Mecalac, NTMN-
SR, Somfy, Rounn. Tefal,
représentant e ol de 1 O
acheteurs pour un chiffre d'af-
faires  global de 26 mil-
hards o curos

Les dirgeants de ces sociéiés

sont conscients de la nécessitg

de merer autrement les ressour-
ces exténeures gui contribuent
i la création de valeur au sein
de Uentreprise. «la foncrion
aehars ext o ofe de venite de fa
vedatiom clienisforrmisseurs, 5
few xigences oy ('{:rrrl.':l.:-"r.l'_rf'rr'{é
passent par émergence o un
modele plus colfaboranif] les
ontils .'I;JL"rt.lJ'.l'm:'nm".' et les
methonles manguenrs, expligue
Jean Brewon, directeur associé
e Thésame,

FAIRE EVOLUER
LES FORMATIONS

Congue a la maniére ("un
cluster, Peak mssemble égale-
ment des acteurs de la recher-
che et de la formation. Uobjecnuf

st de participer i lcréation cf
au déploiement d une nouvelle
cenle de pensée visant & modi-
fier les habitudes en maliére
diachat, Son ambition  est
d'identifier les meilleures pra-
Liques, de développer de nou-
veaux  oulils, dennichir e
contenu pdagogique des Tor-
miations avec wine volonié forte
de diffuser més largement le

résultat de ses ravaus,

L forum Peak 201 1 a notarm-
ment fe margué par le lance-
ment d'un observatoire charee
dévaloer dans la durce. les
relations voes du eoné des
clicis ¢t des fournisscurs.
Initice d ["échelle régionale,
I"émude sera clargic au niveau
national et européen, ¥

saphie Bautrells



