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a Purchasing European

Alliance for Knowledge
[PEAK) a soufflé sa pre-
miére bougie. Pour les
non-initiés, cetle dénomi-
nation est celle d'un mou-
vement éconmmicgue novas-
teur dans les relations en-
fre les entreprises et leurs
fournisseurs,

Le rapport de force n'est
plus considéré comme un
élément prépondérant des
relations entre les deux
parties,

Ce concepl, qui pourrait
paraitre aussi révolution-
naire qu'utopigque, a fail
I'objet d'éludes qui sem-
bleraient prouver qu'un
climat de confiance réci-
progue, dans un intérét
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Une nouvelle conception
des relations entreprises-fournisseurs présentée

commun, sauvegarde les
entreprises.

Dans une péricde de cri-
0 dconomique, celte nou-
velle approche des rela-
tions économiques a per-
mis aux enlreprisecs
concernées de mieux fran-
chir un cap difficile.

Un premier forum, réu-
nissant 19 entreprises ad-
hérentes el représentant
plus de 1000 acheteurs,
c'est tenu a I'IMUS-IAE
pour temeoigner de la réali-
L& et de la réussite de calte
nouvelle philosophie com-
merciale. L'exemple alle-
mand, déji développé, ser-
vait de modéle.

Des présentations en
compétence achats ont sui-

vi ainsi que le lancement
de I'Observatoire du colla-
boratif el la présentation
du Plan scientifique.

Des invités de marque
élaient présents, parmi les-
quels Bernard Houte, di-
recteur général de A, Ray-
mond, Bruno Lacroix, pré-
sident du Conseil
économique, social et envi-
ronnemental de la région
Ehione-Alpes, Olivier Me-
nuel, directeur délégue
des achats durables et soli-
daires de la SNCFE

Le PEAK associe aux en-
treprises adhérentes sepl
instituts de formation, dont
T'TAE de Savoie et cing ins-
tituts de recherche.
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De nombreux participants se sont réunis pour temaigner ou connaitre les
valeurs nouvelles des relations entreprises/foumisseurs dans une
rencontre pilotée par Pieme Jamiat, chargé de mission & Thésame. Le
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